People Making Business

CATALOGO DAY: COMESTERO SISTEMI
PRESENTA IL NUOVO CATALOGO PRODOTTI

Catalogo day. E’ questo il titolo dell'evento che la societa Comestero Sistemi ha organizzato per
presentare il proprio nuovo catalogo prodotti.

Un evento che ha avuto luogo in due date e due location differenti, per permettere la partecipazione
ad un ampio bacino di clienti.

Mercoledi 11 giugno il Catalogo day ha avuto luogo presso “La Lodovica”, antica tenuta di campagna
ad Oreno di Vimercate (Mi), mentre giovedi 19 giugno il Catalogo day si & svolto presso
“Villa Borromeo” a Sarmeola di Rubano (Pd).

Le due suggestive locations sono state scelte per offrire agli invi-
tati la possibilita godere del clima che le prime serate estive rie-
scono regalare, in di quello che ha voluto essere un cordiale ed
informale momento d‘incontro all’aria aperta.

L'evento si € aperto, in entrambe le date, alle ore 18.00 con un
aperitivo che si & protratto per l'intero corso di una serata che ha
regalato gradite emozioni ai clienti di Comestero Sistemi.

Performance musicali, giri in carrozza per il parco, intrattenimen-
ti di magia, esposizioni di auto ed un esposizione privata di ope-
re artistiche, sono state la cornice delle due serate di presenta-
zione del Catalogo prodotti della societa.

Giri in carrozza nel parco della
“La Lodovica™”

La presentazione del nuovo catalogo & stata accompagnata dalla
proiezione di un efficace ed originale filmato, per mezzo del qua-
le Comestero Sistemi & stata in grado di mostrare quella che & la g
propria realta. ]

Una realta che ha nel corso di trentadue anni ha saputo ottenere
una notevole espansione e un largo consenso da parte della pro-
pria clientela, dedicando estrema cura allimpostazione di una
politica aziendale efficace, che & stata compiuta effettuando:

“dettagliate ricerche per analizzare le richieste provenienti dal Gli ospiti nel corso della
mercato, instaurando un rapporto di massima fiducia e traspa- proiezione del filmato

renza con tutti i nostri clienti. La lealta e la piena chiarezza verso

[ nostri partner, fornitori e clienti, e stata la nostra politica vincente, perché riteniamo che alla base
di tutto deve sempre esserci un rapporto di reciproca fiducia; che si e trasformata negli anni in solide
e concrete partnership che ¢ stanno portando risultati eccellenti” .

E’ cosi che Giuseppe Laboccetta, Presi-
dente di Comestero Sistemi, ha esposto
quello che ¢ il filo conduttore che ha ac-
—_— — 0 compagnato e che conduce tutt’'ora I'evo-
luzione della societa lungo la sua storia.
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Un’evoluzione che nel suo ciclo ha visto la realizzazione di tante
azioni concrete, a partire dalla creazione della
Divisione Logistica che gestisce completamente il flusso delle
merci all'interno del magazzino Comestero Sistemi e del magazzi-
no dedicato ai clienti; all'apertura della Divisione Triveneto, cre-
ata in risposta alla richiesta dei nostri clienti di una maggiore pre-
senza sul territorio di Comestero Sistemi; e la realizzazione della
Divisione Tecnica, dedicata a dare alla clientela risposte detta-
gliate e precise ai quesiti tecnici, e alle esigenze di produzione e di
conformita nei confronti delle normative vigenti in tutto il mondo.

Divisione Logistica

Quest'ultima divisione €& stata

“molto importante nell'espansione aziendale, essendo una novita assoluta per le aziende del nostro
settore,[...], il futuro per Comestero Sistemi, ruota sempre piu intorno al concetto di Qualita Azienda-
le Globale: Commerciale, Acquisti, Tecnica, Logisticd’,

come ha ribadito Davide Russo, Responsabile Divisione Acquisti, nel corso della proiezione del

filmato.

Sono tutte queste premesse che hanno condotto alla necessita di creare il
0 nuovo Catalogo Quinto, il quinto catalogo prodotti realizzato nella storia
m . . .
E Pacsia Meakirg Susinass d| Comestero S|Stem|.
-l
q . o o N
E Un catalogo che risponde all’‘esigenza dei clienti di conoscere piu a fondo
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al cliente la possibilita di conoscere la societa a 360°, riportando i dettagli
storici sulle societa del gruppo Comestero Sistemi e un approfondimento
dettagliato dei prodotti disponibili e realizzabili, con preziosi dettagli per
tutte le informazioni tecniche, normative e di acquisto necessarie a svol-
CA AL@D gere il lavoro quotidiano di ognuno di noi.
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Copertina del Catalogo  ~yn catajogo con tre precise funzioni: un catalogo che offra una reale

Quinto presentato nel corso g, iy o interazione, e che sia alla portata di tutti, dagli uffici tecnici, agli

del Catalogo day uffici acquisti e agli operativi: un catalogo che sia il pit completo possibi-

le, ricco di nozioni, informazioni, aspetti tecnici, codici componentistici; ed un catalogo che indichi,
per ogni prodotto, specifiche tecniche, disponibilita e prezzi.”

Sono questi i tre fondamentali aspetti del catalogo esposti da Matteo Laboccetta, Direttore della
Divisione Commerciale, che fanno del Catalogo Quinto di Comestero Sistemi:

“Uno strumento di lavoro da utilizzare quotidianamente, con una concreta facilita dazione'.

Non a caso il "GO” di CataloGO, €& stato evidenziato per sottolineare il senso di azione, di movimento,
di praticita e versatilita di azione, caratteristiche proprie di Comestero Sistemi.
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