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AnprEd CATTANEA

Quali sono le strategic dei distri-
butori italiani per superare una
difficile fase di mercato come l'at-
tuale? Un caso particolarmente in-
teressante ¢ quello di Comestera
Sisteri, che proprin quest'anno ha
deciso di allargare la propria offer-
ta. Ne abbiamo parlato con Matleo
Laboccetta, direttore della divisio-
ne marketing & sales della societa.

D: In una pesante situazione di
mercale come 'altuale, produttori
¢ distributori adottane specifiche
stralegie aziendali. Quali sono le
principali iniziative messe in atto
da Comestero Sistemi®

luzione potenziando strategica-
mente la presenza nel settore del-
Felettronica ¢ introducendo una
nuova gamma di prodotti che an-
dra a incrementare |2 gia ampia
produzione a disposizione dei
clienti. La capacitd di Comestern
Sistemi di evolvere nel corso degli
anm s manifesta in questo strate-
gicn accordo oon Weidmiiller, lea-
der nella produgione di componen-
ti dedicati al settore elettronico,

nastra societa in guesto momenlto,
Un altro esempio di grande rilievo
& il nostro catalogo prodolti: a
guasi un anno dalla realizzazione e
dal notevole successo della guinta
edizione del catalogo prodotti, le
cinquemila copie stampate sona
andate esaurite in pochi mesi ed &
stata pubblicata a giugno la sesta
edizione, ancora pill ricea di con-
tenuti, Questa edigione mantiene
la struttura e le caratteristiche del-
la precedente, confermandosi un
prezioso strumento in vista del-
I'megquisti di prodotti elettrici, elet-
tromeccanici ed elettronici. £ ric-
o di informazioni ¢ facile da con-
sultare, un oggetto da tenére sem-
pre a portata di mano sulla scriva-
nia, Inoltre, la sesta edizione si ar-

Un nuovo protagonista
nella distribuzione

di prodotti per 1'elettronica

35-‘"1’-“"1?:11: nelia produzione e

omponenti elettric ed
Sistemi ha dato vILa a una
e consentira di ampliare la
endost In un settore in cul
0 in misura marginale

Rz Fra le nostre recenti iniziative
la pitt importante & cerfamente la
creazione della Divizione Elettro-
nica, nata per affermare la presen-
7 della society in un settore 1n cwl
avevamo finora solo una presenia

marginale.

Dz Come & strutturata la vostra of-
ferta dopo la creazione della Divi-
sinne Elettronica?

R: Grasie anche alls nuova Divi-
sionie Elettronica stama n'gradadi
formire un pacchetto prodobli vera-
mente completo, che permette
nuovi shocchi commerciali. La Di-
visione Elettromica, grazie anche al
supporto del nostro ufficio tecnico,
& in grado di affiancare il cliente
sin dalla fase di progettazione, aiu-
tandolo nella scelta del componen-
te pin idonen per la propria appli-
CAZMONE,

D: Quali sono stali i primi risulta-
Li concreti della creazione della
nuova Divisione?

R: La nuova Divisione Elettronica
ha permesso a Comestent Sistemi
di firmare un importante accordo
di partnership con Weidmiiller, so-
cietd tedesea leader nella produczio-
ne di componenti per il settore
elettronico,

Comestero Sistemi, dal 1976 spe-
cializzata nella produzione e nella
commercializzazione di compo-
nenti elettrici ed elettromeccanici.
ha deciso di dare un'ulteriore con-
ferma del proprio processo di évo-
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per la quale Comestero Sistemi
commercializzers morsettiere e
connettori per PCB. L'esperienza
trentennale di Comestern Sistemi
si intreccia guindi con quella di
Weidmiiller. Laccordo & un'ulte-
riore conferma della determina-
zgione con cui Comesters Sistemi
si propone di seguire un processo
di costante evoluzione per soddi-
sfare sempre le richieste del clien-
te e del mercato in cui opera, con
grande dinamismo e con ki mass-
ma attenzione all innovazione,

D: Quali iniziative avele intrapre-
s0 per sottolimeare le vosire recenti
decisioni strategiche?

R: Per confermare il nostro impe-
gno nel campo dellelettronica par-
beciperemo alla Fiera di Vicenza,
mteramente dedicata al settore, i
cul 51 pud broware braccia sul no-
stro sito [nternet nella sessione de-
dicata alle fiere ed eventi.

D: Potrebbe sottolineare qualche
altro punto di forza di Comestero
Sistemi®

R: La nuova Divisione Elettronica
¢ solo uno dei punti di forza della

pitl che
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ricchisce con nuove famiglie dh
prodotti & nuovi capitali, come
guello interamente dedicato all'e-
lettronica (morsettiore ¢ conmetto-
ri per PCB, contenitori, ecc.), che
si agiunge ai sette did presenti, i
quali sono stati a loro volta am-
pliati sia con Vaggiunta di singali
componenti, sia di intere categorie
di prodotti. Altre novith del catalo-
g0 sono infine | paragrafi dedicati
al pulsanti antivandalo, ai conden-
aatori & al portafusibili.

D: Quali sono le novith relative al
sito di Comesters Sistemi?

R: A breve verrd pubblicato il
nuava sito Internet che, oltre 2 es-
sere ricco di novitd e contenuti,
avrh anche una veste grafica parti-
colarmente innovativa per il no=
stre settore. 11 nostro sita non si Bi-
mifera a fornire agli utenti infor-
magioni ¢ novita relative ai prodot-
ti e ai servizi offerti, ma si propone
di diventare un punto di rilerimen-
to per i clienti & per tutte le societa
che operano nel nostro settore.
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