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12 Il primo semestre per la nostra azienda
é stato caratterizzato da una considere-
vole crescita non solo a livello economi-
co, ma soprattutto per quanto riguarda
il consolidamento di quelli che erano i
nostri obbiertivi. Obbiettivi che rappre-
sentano per not nuovi e stimolanti pun-
ti di partenza per il raggiungimento
di sempre piﬁm:btzmi traguardi futu-
ri. Sicuramente possiamo dirci soddi-
sfarti dell'awmento di domanda che stia-
mo ricevendo dalla nostra clientela. Un
volta la nostra divisione tecnica in pro-
getti sempre pin ricercati, studiati sulla
base delle esigenze di ciascun cliente.

3 Il primo semestre 2007 si é contraddi-
stinto per un'importante crescita e si e di-
mostraito in linea con quelli che erano gli
obbiettivi aziendali. Percio non possia-
mo che dirci soddisfanti per quanto fat-

1o finora e siamo estremamente certi che
l'anno non potra che essere chiuso posi-
tivamente. Per quanto riguarda il 2008,
stamo ottimisti su quelli che saranno i ri-
sultati, ma soprattutto prospetfiamo un
incremento di quella che é la nostra pre-
senza sul mercato e una crescita di quel-
lo che é il nostro supporto tecnico rivol-
to alla clientela.

4 La problematica pitt grande riscontra-

ta nel 2007 é da ricercarsi nell'anda-
mento delle materie prime, il quale ha
provocato un considerevole aumento dei
costi di approvvigionamento.

Un altro problema ¢é da attribuirsi alla
gestione dei trasporti logistici intercon-
tinentali, | quali hanno provocato ritar-
di sulle consegne.
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